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Cresce demanda por projetos
de estidios de gravacao

Um segmento de consul-
toria que ainda apresenta
poucos expoentes no merca-
do, apesar da demanda
crescente por parte de mu-
sicos que estdo, hoje, mo-
rando em Belo Horizonte, é
o de projetos e mstd]dgoos
de estudios de gravacdo. A
DGC Audio Ltda., criada hd
nove anos pelo ex-DJ do Fu-
racdo 2000 (grupo funk do
Rio de Janeiro) Dénio Geral-
do Costa, 37 anos, especia-
lista na drea de audio com
trabalhos realizados em to-
do o Pais, ja possui 3 mil
clientes cadastrados. Além
de instalar estadios profis-
sionais e também para tea-
tros, colégios e grandes em-
presas, cuida dos estudios
particulares de varios musi-
cos que querem ter também
um espaco reservado para
o trabalho em casa.

Um projeto pode custar
de R$ 3,5 mil a R$ 4 mil ou
até R$ 20 mil, segundo ex-
plica a diretora de Marke-

ting da DGC, Marta Rocha,
lembrando que a empresa
mantém também um nacleo
de formacao profissional,
oferecendo cursos em sua
sede no bairro Gutierrez (o
modulo de 24 horas-aula
custa R$ 200,00) ou levando
esse trabalho ao interior de
Minas e oufros estados.

De acordo com Marta
Rocha, apesar da escassez
desse tipo de consultoria
no mercado, empresas co-
mo a DGC Audio, em ge-
ral, operam com uma
margem de lucro “reduzi-
da”. Ela nao revela o va-
lor, mencionando a con-
corréncia por parte das
lojas que vendem equipa-
mentos de audio, mas
explica que o faturamen-
to gira em torno de R$
70 mil. (DM)
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